Quand manger
mieux rapporte
de I'argent

Preuve que le consommateur
estde plus en plus attentif au
Nutri-Score, Delhaize prolon-
ge son action Healthy uCoins.
“En avril dernier, nous avons
franchi une nouvelle étape
dans l'intégration du Nutri-
Score dans la vie des clients en
les récompensant pour leurs
choix équilibrés et en augmen-
tant leur pouvoir d’'achat. Au
cours de la phase-pilote, les
clients participants ont bénéfi-
cié d’'une réduction de 20 %
sur le prix des produits ayant
un Nutri-Score A ou B. Au to-
tal 11 000 collaborateurs de
Delhaize et d'autres organisa-
tions ont participé au projet-
pilote. A la suite du succés de
ce projet-pilote et a I'évolution
de 35 % des ventes des pro-
duits au Nutri-Score A et B,
nous avons décidé de prolon-
ger l'action et de ['étendre
bientot a un plus grand nom-
bre de ses clients.”

Et ce n'est pas tout. De
nombreuses actions de pro-
motion destinées a soutenir
une alimentation plus saine
sont planifiées dans les pro-
chaines semaines. L'enseigne
a lancé six semaines de ré-
ductions pour la rentrée de-
puis le 15 ao(t jusqu’au
25 septembre. Durant cette
période se succéderont, au fil
des semaines, des actions
1+1 gratuit, des produits au
Nutri-Score A ou Ba-50% et
d'autres promotions.
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